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    内容详情  

随着互联网的飞速发展，人们获取信息的渠道越来越多样化。在众多信息资源中，2025正版挂牌免费资
料大全网凭借其丰富的内容、便捷的服务，成为了广大用户信赖的信息宝库。本文将为您详细介绍2025
正版挂牌免费资料大全网的特点及优势，帮助您更好地利用这一资源。 ###
一、2025正版挂牌免费资料大全网简介 2025正版挂牌免费资料大全网成立于2023年，是一家专注于为广
大用户提供正版、免费、全面信息的综合性网站。网站内容涵盖教育、科技、财经、文化、娱乐等多
个领域，旨在为广大用户提供一个便捷、高效的信息获取平台。 ###
二、2025正版挂牌免费资料大全网的特点 1. **正版保障**：网站所有资料均为正版，确保用户获取的信
息准确无误，避免因信息错误而导致的误导。 2. **免费服务**：2025正版挂牌免费资料大全网承诺为广
大用户提供免费服务，让用户无需支付任何费用即可获取所需信息。 3. **内容丰富**：网站涵盖多个领
域，包括教育、科技、财经、文化、娱乐等，满足用户多样化的信息需求。 4.
**更新及时**：网站内容更新迅速，确保用户获取的信息始终保持最新状态。 5.
**搜索便捷**：网站提供强大的搜索功能，用户只需输入关键词，即可快速找到所需资料。 ###
三、2025正版挂牌免费资料大全网的优势 1.
**专业性**：网站内容经过严格筛选，确保专业性，为用户提供有价值的信息。 2.
**权威性**：网站与多家知名机构合作，保证信息的权威性。 3.
**便捷性**：用户只需登录网站，即可随时随地获取所需信息，节省了用户的时间和精力。 4.
**互动性**：网站设有论坛、问答等互动环节，用户可以在此交流心得、解决问题。 5.
**安全性**：网站采用加密技术，保障用户信息安全。 ### 四、如何使用2025正版挂牌免费资料大全网
1. **注册账号**：用户需在网站注册账号，以便保存个人资料和收藏喜欢的资料。 2.
**搜索资料**：根据需求输入关键词，查找所需资料。 3.
**浏览分类**：网站设有多个分类，用户可按分类浏览相关资料。 4.
**收藏资料**：将喜欢的资料收藏起来，方便日后查阅。 5.
**参与互动**：在论坛、问答等环节发表观点，与其他用户交流心得。 总之，2025正版挂牌免费资料大
全网作为一款优质的信息平台，为广大用户提供了一个便捷、高效的信息获取途径。在这个信息爆炸
的时代，2025正版挂牌免费资料大全网无疑成为了您不可或缺的信息宝库。  

相关专辑  

《免费开奖记录大全》    《网红正版挂牌高手专用查询》    《长期王中王特肖全网独家导航》   
《官方三肖必中特预测公开内容》    《免费澳门三肖三码必中公式查询》   
《资料免费资料资料大全大全》    《网红一码必中预测公开内容》   
《最新王中王特肖全网独家入口》    《网红必中三肖高手专用查询》   

内容来源：2026年3月1日，笔记侠PPE（政经哲）书院主办的"笔记侠第五代企业家团拜会暨PPE
COFFEE SPARK咖啡火花"系列活动杭州站。分享嘉宾：高竞，原天猫市场部、规则部负责人，汰胜学
堂创始人。责编 | 贾宁 排版 | 沐言第 9490 篇深度好文：8717字 | 17分钟阅读商业思维笔记君说：去
年我们谈AI，谈的是"提效"，让原本3小时的报告1小时写完，让原本10个人的活5个人干。效率当然重
要，但如果你只把AI当成一匹更快的马，你可能就错过了它真正的价值：它是一架飞机，能带你去走
路、骑马、开车都到不了的地方。今天我们要聊的，不是怎么用AI帮你省时间，而是怎么用AI帮你做
决策、搞创新、破僵局。甚至让你拥有过去根本不可能具备的能力。我们会讲到具体的"套路"，真实的
案例，以及一个核心观点：AI不是工具，它是能力。无论你是企业主、创业者还是管理者，今天这篇
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文章都将为你打开一扇窗，让你看到AI如何从帮你"做事更快"，到帮你"做以前做不到的事"。一、怎样
用好AI？在当今快速发展的商业环境中，AI正经历着一场深刻的变革。过去，企业对AI的应用主要集
中在提升效率方面，如自动化数据分析、报告撰写等。然而，随着技术的不断进步，我们需要重新审
视AI的价值，它不仅是效率的提升工具，更可能为企业带来前所未有的能力变革。1.AI，从效率转向能
力首先，对AI的应用，大部分公司集中在我们提效，当然效率永远都对。但我们现在要一个思路，它
可能在效率之外，更多地给一种我们可能从来都不具备的能力——未来，AI从效率转向能力。如何理
解呢？假如一个人从杭州到北京，走路可能需要三个月；骑马可能一个月就到；如果做一个四匹马拉
的马车，可能要比骑马要少两天。那么，相对于骑马，马车是有效率的提升；相对于走路，骑马绝对
是能力的变化；如果我们开辆车去北京，可能需要一整天，相对于马车，也绝对是能力的变化。如果
坐飞机，那就从根本性地解决了摩擦力的问题，算上到萧山机场的时间，到北京4个小时绝对够了。你
看开车要开一整天，人要走三个月。以后AI的应用，可能不再仅仅是效率的提升，很有可能帮我找到
一种我们根本看不到的能力。未来的AI，可能在能力上，是一个很多人用烂的词，它可以帮我们做到
我们根本想象不到的事，它不是一匹更快的马，它应该是一架飞机，它处理距离的方式，处理空气摩
擦的方式，地面摩擦的方式不一样。2.使用AI，要用"套路"我们在日常的经营管理当中使用AI要有一个
思路：人工智能知道了全世界所有的知识。那为什么还有很多人怀疑它的能力？因为他自己在工作当
中不太擅长使用AI。比如他用AI去搞一个营销方案，他只会打开豆包，出来的方案水得不得了。为什
么呢？第一个原因，肯定是AI不够智能化。未来的AI应该是像那种答题纸，比如我要求AI帮我出一个
新品，一下它整个方案就出来了，但我不知道这个技术哪一年能实现。现在我们无法用好AI的原因，
是它有人类所有的知识，但我们不知道该如何调用它。我今天分享的一部分内容，其实就是如何调用
全人类的知识。大家都知道"PDCA"（笔记侠注：PDCA循环管理法是一种经典的管理方法，广泛应用
于质量管理、项目管理、流程优化等领域）这个词的含义吧？我们假设有两个人交流，但两个人都不
知道"PDCA"是工作上的流程改进，那这两个人的对话会很复杂。而如果其中有一个人知道PDCA，他
就会告诉另一个人PDCA的思路。同样，今天我们面对AI的时候，我们需要给它框架，教它用PDCA来
帮我们分析问题。我们知道了PDCA模型（计划、执行、检查、改进），也知道PEST（政治、经济、环
境、技术）模型，还知道SMART目标管理模型。现在，我们要让AI给我们写一个方案，要求用PDCA
框架写方案，用SMART模型、PEST模型分析市场。用这三个模型的产出就会比不用这三个模型的产出
效果要好很多，因为这是行家跟行家在对话。AI拥有的知识远超世界所有的博物馆、图书馆，达到了
人类所有已知的知识。我们需要这种结构化的对话方式来教它，用这种方法帮我们产生结果。我们这
里讲的是通用操作模型，比如麦肯锡的波士顿矩阵，BCG现金流模型，这些商业常识几乎是人人都知
道的。但如果我们用各行各业的行话来调用AI，产生的效果就完全不一样。所以，如果我们想在经营
决策当中让AI起到效果，就需要用结构化的方法跟他讲套话，这些套话有的称之为模型，有的称之为
框架，有的称之为套路，有的称之为模板。所以，如果想让AI来辅助我们做决策，我们需要用好这些
东西。3.使用AI，要提供背景作为企业的经营者、管理者和决策者，在使用AI的时候，需要有一个大致
的公司介绍。AI什么都知道，但是它不知道你的公司人数是多少，公司去年的经营业绩怎么样，净利
润多少，公司现在面临着什么样的挑战，进一步准备怎么搞？（除非你是一家信息公开的上市公司）
所以，在信息保密的前提下，把一些不太敏感的重要数据要告诉AI，形成一个公司介绍。比如，从增
长的角度去思考，我会这样跟 AI 描述：我是一家国货美妆公司，年营业额在5亿到20亿之间，主要竞品
是橘朵、花西子。现在我要推出一款新品，目标是2026年实现年销售额5亿，净利润率保持在 9%。我们
擅长在抖音、小红书种草，做软广投放，也会和KOL合作，这是我们的基本情况。如果你前面这些背
景都不说，只跟AI讲："给我做一个美妆新品方案，目标 1.5个亿"。AI就懵了，它根本不知道你是谁、
你有什么资源、你的对手是谁。所以，在不泄密的前提下，一定要把基本背景讲清楚。当然，如果你
们公司用的是私有化部署的AI，信息安全和保密程度会高很多。4.使用AI，要多轮对话最后要提醒大家
的是要多轮对话。有很多上市公司，现在也在寻求AI能帮助做产品的具体介绍、对产品的具体设置。
很多苹果的重要供应商也开始让AI来做辅助。还有一些大数据公司，虽然当时成立的时候还没AI的概
念，这两年也在做大量的AI的应用投入。所以，作为碳基的人类，要调用硅基的AI来帮助我们作相应
的决策。首先，在使用AI的时候，大家要有一个"提示词工程"的概念。我们每一次把一个复杂问题提交
给AI的时候，都要当作我们在进行一个提示词工程的建设。如果你习惯之后，就可以把提示词当作一
个模版。所以，我们在使用AI的时候，越是复杂的问题，越要注意你向它提出的要求。同时，我也有
一个建议，建议大家使用多个AI。我日常工作中同时使用6-8个AI，其中包括deepseek的官网、腾讯元宝
、Kimi、秘塔，还有豆包、gemini、千问等。也就是同一个问题，复制粘贴给6～8个平台，让他们一起
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跑。我使用下来的感觉，真的是"士别三日当刮目相看"，一个星期不用，就会发现他又聪明了，效果特
别好。二、案例演示1.SPECTRA模型这个模型叫SPECTRA，它有点像我们平时接触的PDCA模型（笔记
侠注：一种科学的管理方法和持续改进的工具，广泛应用于质量管理、项目管理、个人发展等领域）
，是有固定框架的，但特别有意思的是，它不是商用模型，而是专门给AI用的。它是由以清华大学为
首的一群计算机科学家，在建设清华大学人工智能相关项目，以及给DeepSeek做支持的过程中开发出
来的，核心用途就是做人工智能相关的研发。而且我在实际使用过程中发现，这个模型特别好用。我
自己服务过很多公司，也陪跑过不少企业。包括我们老板自己在内，很多人面对"如何开发东南亚市场"
这种特别复杂的问题时，都是一脸懵，不知道从哪儿下手。而SPECTRA模型，就是解决这种问题的一
个好模型。这里需要注意一个问题：AI有个很大的问题，它会产生自我幻觉。PDCA对于AI来说，永远
不会产生幻觉，但"SPECTRA"它会自己去解释，它会用6个不同的英文单词来作解释。所以，我们在使
用AI时，有一些模型则要把英文全文都给它，避免一些误解。比如我们有个"MOOE"模型，豆包会把它
拆成四个英文单词，Gemini又会拆成另外四个，它会根据自己的理解去瞎想，而PDCA则很准确。各位
在各自的公司的经营上都是专家，你不会像我这样提出比较肤浅的问题。你自己是个专家，你对AI的
下一个追问就会非常专业，你会问得很专业，然后可能它给你更多的答案和启发。2.战略屋模型战略屋
在全世界已经流传了至少有40年，它的逻辑是把战略拆解为若干个目标，若干个支点，有不同的战场
和战役，用这个方法去拆解公司的宏大的战略目标。这个战略目标要在战略中拆解完之后，看上去就
非常容易实现。比如，我去年做到15个亿，26年要干到18个亿，要出两个新品、一个大单品，公司要增
长3个亿，整个公司应该怎么做？最终我们会把目标拆解为一级（战场）、二级（战役）、三级（战斗
）。当然，公司的基本情况要标注好。然后，战略屋不适合用来做创新的业务，它适合在老业务上进
行迭代，比如刚才的增长业务就适合做战略屋，而高速吹风机这样的创新产品就不适合做战略屋。3.ST
P模型和直觉/反直觉模型第三个是STP模型（笔记侠注：由营销学泰斗菲利普�科特勒系统提出，已成
为企业制定营销战略的核心方法论），做营销的朋友可能对它比较熟悉。STP模型有三个关键步骤：一
是市场细分；二是目标市场选择：三是市场定位。首先，我们在提示词中会告诉AI，要求严格按照STP
模型进行分析。当然，对于STP三个词的中文解释不一定完全一致，但要对其提出一些具体的要求，比
如基于行业特性（不同行业的特性是不同的，体育行业、大健康行业、电力管理行业，美妆或者国货
美妆等）。用AI来做，相对于人来说快得多，也会好得多。我们说人有直觉，动物有直觉，但电脑没
有直觉。直觉是一个很奇葩的东西，我们在工作中可以频繁要求AI调用直觉。比如，你的下属写了一
份新品营销推广方案，这个方案可能是AI写的，也许是他自己熬夜写的，不管怎么样，你拿到这个方
案之后，你可以一边看一边调用AI。提示词可以这么写：我是某国货美妆行业营销岗位的负责人，工
作中面临着新品推广的问题，我下属向我提交了一份推广方案。现在，我需要你使用直觉思维来检查
这份方案的不合理的地方。（你可以不用费脑子，先让AI帮你跑一遍）大家在使用直觉模型的时候，
一定要注意：直觉思维模型是一个不太科学的心理学专有名词，当你使用的时候，务必把英文原文提
供上去，绝对不能省略。我在实际使用中就发现，加或不加原文，AI的理解是不太一样的，加了原文
它才可能正确地理解。假设我们现在有个女装产品，行业内普遍有三个常规假设：假设一，不用李佳
琦，产品就推广不出去；假设二，必须在小红书使用KOC（关键顾客群体）矩阵，才能推广；假设三
，定价必须要低。基于这个服装公司提出的三个行业内常规假设，现在跟AI说：请你扮演一个意见反
馈者，严格遵循反直觉思考的逻辑原则，逐条挑战。如果同意这些反对意见，会有什么新的机会？我
们用不同的AI模型，给出的答案其实完全不一样。但如果你把下属的PPT、word、PDF作为附件，AI看
的速度特别快（在10秒钟之内，可以把高达上百页的PPT读完，还给出了批注建议）。这可不是用来糊
弄下属的，而是让我们更快地在做经验管理的决策：下属写的这个产品靠不靠谱？营销方案对不对？
预算合不合格？有没有创意？有没有明确的竞争对手？有没有精准击中竞品的软肋？能不能形成差异
化的竞争？是亦步亦趋地跟着它走，还是发现了它的盲点？同样的，当你使用直觉思维模型的时候，
需要把英文单词加上去。用AI分析挖掘思考速度更快，当AI给出第一个答案的时候，可能就会引发多
轮对话的念头，你会抓住一个点，不断地深化。需要强调的是，直觉和反直觉逻辑不是企业管理界的
东西，企业管理界没人用这个东西。直觉不是模型，它是心理学的概念，不是一个科学的词，它所谓
的直觉，依然是基于海量的数据，去模拟人类的推理方式呈现出来的项目程序。4.BRIDGE框架BRIDGE
框架在人工智能领域用的比较多。这个框架首先是在商业领域提出来的，同样是六个英文字母的缩写
。它主要用来做跨界整合。咱们先从工作里的挑战说起——我在工作中就碰到一个特别头疼的挑战： 
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